
	  
  

 
自信のある事業アイデアで起業したのに、まったく売れない……	

失敗だと思った時には、莫大な資金と時間を費やしたあと……	
	

そんな、残酷でありふれた悲劇を回避するカギは	

「アイデアを形にするためのステップ」。	
	

本講座では、具体的な「事業アイデア」をお持ちの方を対象に、	

顧客ニーズを意識しながら「事業アイデア」を整理・検証していく方

法をお伝えします。	

TOKY
O 起業塾 
2019. 7. 13.（土） 受講料 

2,000 円 
(税込) 

    

 

大学卒業後、訪問販売会社にて最年少トップセールスを樹

立。	

その後、責任者として、出店戦略、人材育成、プロモーシ

ョン・広報などを一手に引き受け多店舗展開を達成する。	

また、自然派化粧品会社で生涯顧客化、ファン育成の実践

ノウハウを獲得。退職後は、WEB を活用したプロモーション

を実践。	

現在は営業強化、店舗戦略、人材育成、販売促進、Web コ

ンサルティングなど幅広い分野でコンサルティングを行う。	

渋谷	 雄大	 講師	

ジャイロ総合コンサルティング株式会社	取締役社長	
中小企業診断士	
	

 



 
 
 
 
 
 
 

 

主催：(公財)東京都中小企業振興公社 

	

●	起業のステップを知る	 	

起業にあたりどんなステップを踏むかを知り、自身がどの段階にあるかわかるようになることを

目指します。	
	 	 	 	 	

●	アイデアを整理する方法を学ぶ	 	

自分の事業アイデアを整理して俯瞰するための手法や考え方を学びます。	

	

●	事業コンセプトを明確にする方法を学ぶ	 	

リーンスタートアップの考え方を採り入れ、事業アイデアを検証・軌道修正する手順や手法を学

びます。	

 

開催概要	・	お申込み	

募集対象	

日				時	

会				場	

受	講	料	

申込期限	

定				員	

申込方法	

事業アイデアがあり、下記のいずれかに該当する方	

(１)	都内在住	 	 	 (２)	都内で開業予定	

2019 年	 7/13	(土)	 	 10：30～17：00	（昼休憩	１	時間）	

明治安田生命ビル低層棟	ＴＯＫＹＯ創業ステーション 1 階	
Startup	Hub	Tokyo	イベントスペース	

	（東京都千代田区丸の内 2-1-1）	

2,000 円（税込）	

50	名（先着順）	

2019 年 7 月 1 日（月）まで	

受講者募ページ（https://tssevent.tokyo-kosha.or.jp/）	
「申込フォーム」にて受付	

創業支援課	 担当：石川、須賀、戸村	
☎	 TEL ☎      

お問合せ	

●	「事業アイデア」（どのような顧客に、どのような商品・サービスを、どういった形で提供するか）

をご自身の中で明らかにした上でご参加ください。	
	 	 	 	 	

●「事業アイデア」が曖昧な場合（「○○な人を幸せにする事業」等のイメージに留まってしまっ

ているなど）、講義内の重要なワークにご参加頂けない場合がございます。 
	

●	本コースでは、グループワークや発表を実施いたします。ご自身の事業アイデアをお話しになり

たくない方、事業アイデアをお持ちでない方の参加はご遠慮ください。	

TOKYO 起業塾「入門コース」は、事業アイデアを既にお持ちの方を対象に、起業の全体像

と、事業アイデアを整理してビジネスモデルを構築するために必要な知識を１日で学ぶプロ

※	講義内容および講師は都合により変更する場合がございます	

お申込にあたってのご注意	

ＴＯＫＹＯ	起業塾「入門コース」	 セミナー概要	


