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下記必要事項を記入の上、FAXでお申込ください。（受講票等は発行しておりません。直接、会場までお越しください。）　 
高崎商工会議所 経営支援課 宛　　

高崎商工会議所

主 催：高崎商工会議所　　後 援：高崎市、㈱日本政策金融公庫、高崎信用金庫、㈱東和銀行

平成３０年度高崎商工会議所「創業塾」カリキュラム

027-362-3550申込書

＜講師＞
ジャイロ総合コンサルティング㈱

中小企業診断士・渋谷 雄大 氏
大学卒業後、営業会社にて最年少トップセールスを樹立。サプリ専
門店の責任者として、出店戦略、人材育成、プロモーション・広報な
どを一手に引き受ける。現在は売らない販促コンサルタントとして、
営業強化、販促支援、WEB活用などをテーマに、年間150回以上の
講演を行い、講座はすぐに使えるノウハウ満載と評判の人気講師。

経営
無理無茶無駄のない創業のキーワード
～行動すれば道は拓ける～

◯創業することの意義・最近の創業状況◯創業で生き方を変える
◯無理・無駄・無茶のない事業に育てる◯ 起業家精神を持とう 18：00～20：30【2.5時間】４火

日
9/

人材育成
創業の第一歩を踏み出す
～今すぐ始めないと勿体無い。あなたでもできる創業の準備とは～

◯自身の強みを点検する◯ 経営理念で売上は変わる
◯事業領域を決める◯ 仲間と協力者をつくる
◯組織と人材を作り活用する意味と意義

18：00～20：30【2.5時間】６木
日

9/

ビジネスプラン作成Ⅰ
事業アイデアとビジネスプランをつくる
～売れるアイデアと売れないアイデアの分かれ目とは？～

◯事業の骨子を固める
◯アイデア発想法で事業アイデアを考える
◯トレンドを活かす事業アイデア
◯ビジネスプランを作ってみよう（演習）

18：00～20：30【2.5時間】７金日9/

販路開拓・マーケティングⅠ
売上が上がり続けるマーケティングとは？
～次々と顧客が増え続ける会社の特徴～

◯マーケティングの４Pとは
◯顧客ターゲットと商圏を絞り込む
◯差別化戦略でビジネスモデルを組み上げる（演習）

18：00～20：30【2.5時間】14金日9/

販路開拓・マーケティングⅡ
実践！効果的な販売促進手法を学ぶ
～チラシ・営業編～

◯販売促進の具体策を考える
◯宣伝・PRのセオリーと実例
◯顧客満足度の向上がリピート客をつくる
◯DM、チラシ、開業案内の原稿（演習）

18：00～20：30【2.5時間】21金日9/

財務・会計
資金・収支と経理・税務
～儲かる仕組みづくりは難しくない！～

◯資金・収支計画の作成（演習を含む）
◯経理と税務の基礎知識◯資金繰りと損益分岐点
◯クラウドファンディングで新しい資金調達を学ぶ
◯開業手続き、補助金、融資を知る

18：00～20：30【2.5時間】26水日9/

ビジネスプラン作成Ⅱ
ビジネスプランを完成する
～ビジネスプランを完成させよう～

◯販売・売上・経費計画
◯他との差別化ポイントを明らかに
◯ビジネスプラン作成演習・グループ討議

18：00～20：30【2.5時間】28金日9/

販路開拓・マーケティングⅢ
実践！効果的な販売促進手法を学ぶ
～ネット活用編～

◯ＩＴ・Webによる情報発信の基本と注意点◯SEO対策の要点
◯SNS活用法（FacebookやLINEなど）
◯ホームページを効果的に活用する

18：00～20：30【2.5時間】３水
日

10/

ビジネスプラン作成Ⅲ
ビジネスプランブラッシュアップ

◯ビジネスプランのブラッシュアップ 18：00～20：30【2.5時間】４木
日

10/

ビジネスプラン作成Ⅳ
人前で話すことの重要性とポイント

◯人前で話すことの重要性とポイント解説
◯良いプレゼンとは
◯コンテストに向けて、情報の共有など

9：30～12：00【2.5時間】

12：00～13：0013土日
10/

ビジネスプランコンテスト
金融支援施策について

◯ビジネスプランの発表
◯資金調達手法
◯創業者の融資制度、公的支援制度

13：00～15：00【2時間】

休　　憩
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