
  

消費税増税や圏央道開通など境町では多くの環境変化にさらされています。これらはすべてビジネスチャンスです。

やり方を変えて、時代の変化に対応することでこれはビジネスチャンスとなります。本塾では環境変化に対応するた

めに必要な経営ノウハウや営業・販売ノウハウをマスターする講座となっています。 

講師は年間多数の講演実績をほこるジャイロ総合コンサルティングの専門講師陣。すぐに使える実践ノウハウを具

体的かつ分かりやすく解説いたしますので、このままではマズイ！とお考えの経営者・後継者・従業員はぜひご参加

をお待ちしております。 

嘆いていても始まりません！環境変化に対応したビジネスをやりませんか？ 

詳細カリキュラムは裏面 

日程： 平成２６年 8/20（水）・27（水）・9/3（水）・10（水）・17（水） 

時間： 各日１８：３０～２１：００ 

会場： 境町商工会館２階 「大会議室」 

定員： ２０名 （申込は先着順ですのでお早めに） 

費用： ３,０００円 

講師： ジャイロ総合コンサルティング㈱ 講師陣 

主催： 境町商工会 



   

日程 テーマ 講座内容 担当講師 

８/２０ 

（水） 

ビジネスチャンスを確実に獲得する 

ビジネスモデル構築講座 

●平成 26 年度圏央道開通によるチャンスの活

かし方 

●生涯顧客化の意義と地域密着の重要性 

●人口増加と高齢化時代の販売促進アイデア 
ジャイロ総合 

コンサルティング 

大木ヒロシ氏 
８/２７ 

（水） 

平成２６年度圏央道開通はチャンス！ 

ビジネスモデル構築の具体策 

●ビジネスチャンスを確実に掴むキーワード 

●新たなビジネスを生み出す秘訣とポイント 

●人口増加と高齢化に対応したビジネスモデル 

９/３ 

（水） 

消費税増税を逆手に取った強みの活

かし方 

マーケティング戦略をつくろう！ 

●消費増税に負けない売れる仕組みの作り方 

●ＳＷＯＴ分析の活用による販売促進戦略構築 

●事業転換・第二創業を含む戦略構築 

●自社商品の強みを明確化する 

ジャイロ総合 

コンサルティング 

大塚直義 氏 

９/１０ 

（水） 

顧客との関係性を深めて売上を拡大

させる販売・営業手法 

販売＆営業強化講座 

●顧客成約率を高める営業のポイント 

●顧客との関係性を深める販売促進策 

●顧客成約率を高める HP作成法 

ジャイロ総合 

コンサルティング 

渋谷雄大氏 

９/１７ 

（水） 

固定客化を実現する 

顧客満足度向上戦略講座 

●生涯顧客化のための顧客満足度向上策 

●顧客対応（接客・営業）とコミュニケーション 

●双方向の情報発信の考え方とやり方 

●総括講義 

ジャイロ総合 

コンサルティング 

西村伸郎氏 

事業者名  

氏名  
性別  

年齢  

住所 〒 

電話  FAX  

携帯  E-mail  

※ご記入いただきました個人情報は、本セミナーのみで利用いたします。 

ジャーナリスト（記者）を経て実業にはいる。フランチャ

イズチェーンを複数立ち上げた経験を持ち、営業業務

を中心とした経営実務経験を元に、セミナーおよびコン

サルティングを業務とするジャイロ総合コンサルティン

グ（株）を立ち上げる。現在では、大手企業から中小企

業・商店までの多くのコンサルティングにおける成功事

例を持つ。また、年間の講演回数は 200 回を越える超

人気講師でもあり、感動と共鳴を生む講演スタイルは

他に追随を許さず、日常は多忙を極める。 

大木ヒロシ氏 
ジャイロ総合 

コンサルティング 

西村伸郎氏 
ジャイロ総合 

コンサルティング  

渋谷雄大氏 
ジャイロ総合 

コンサルティング  

 

講座カリキュラム 講座時間：各回１８：３０～２１：００ 

大塚直義氏 
ジャイロ総合 

コンサルティング  

講師はジャイロ総合コンサルティング 

の専門講師陣が担当します！ 

詳しくはホームページをごらんください 

http://jairo.co.jp 


