
総額３億４，２００万円分の商品券を発行します！ 

 

 

 

 

 

 「努力しているのに売上が上がらない」「消費マインドの低迷」など、あきらめていませんか？

客単価を高める「店＆売場づくり」について考えてみませんか？ 

 割高感を感じさせない売場構成が売上を維持拡大することにつながります。 

 のぞいてみたくなる店、入り易い店にするための簡単で効果的なファサード（入口）構成とレイ

アウト変更のテクニックを中心に「商品を手に入れたくなる」ディスプレイ（陳列方法）、「買う気

が動く」プライスカード（値札）のつくり方、また、「注目されるチラシ」のコツなど具体的な事

例をもとに分かり易く解説します。 

●入り易い店、のぞいてみたくなる店とは ●思わず買いたくなる、プライスカード作成や価格表

示方法 ●１０円下げて、売上を３割上げるマジックナンバー・プライシング ●価格を下げず、

客単価を３割増やす、バンドリングのポイント ●魅せる店舗のつくり方 ●今の時代に売れる、

新たな宣伝方法 など 

 

日 時：平成２７年９月１日（火）午後７時３０分～９時３０分 
 
会 場：福生市商工会館３階 ３０２会議室 
 
講 師：大木ヒロシ 氏（超人気講師） 

     

 

 

 

 

 

 

◆会場の広さの都合もございますので、お早めにお申込み下さい。 

◆問合せ等：福生市商工会 森田まで 

      ＴＥＬ ５５１－２９２７ ＦＡＸ ５５１－６１７９ 

受講ご希望の方は、下記のＦＡＸ通信票または電話にてお申込み下さい。 

ＦＡＸ ０４２－５５１－６１７９ 

ＦＡＸ通信票（切り取らずに本書のまま送信して下さい） 

 

事業所名                  参加者氏名           

電話番号                  参加者氏名           

Ｆ Ａ Ｘ                 

「店＆売場づくり」セミナー 
客単価を高める プレミアム商品

券を起爆剤にし

ませんか？ 

ジャーナリストを経て実業にはいる。フランチャイズチェーンを複数立ち上げた経験

を持ち、営業業務を中心とした経営実務経験を基に、セミナーおよびコンサルティン

グを業務とするジャイロ総合コンサルティング株式会社を立ち上げる。現在では、ブ

リヂストンなどの大手企業から中小企業・商店までの多くのコンサルティングにおけ

る成功事例を持つ。また、年間の講演回数は２００回を超える超人気講師でもあり、

感動と共鳴を生む講演スタイルは受講者からも好評を博している。  


